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BAC PRO COMMERCE 

 
Objectifs :  Le technicien acquiert une solide formation professionnelle pour être capable : 

- de choisir des orientations commerciales, 
- de procéder à un acte de vente, 
- d’assurer le suivi des ventes, 
- de développer les ventes, 
- d’effectuer des achats, 
- de faire la gestion commerciale (tâches et déclarations administratives, gestion de 

la trésorerie, des moyens humains et matériels). 
 

Validation : Diplôme Éducation Nationale de Niveau IV. 

 

Pré requis : Etre titulaire d’un niveau V de préférence en rapport avec la spécialité ou justifier d’une 

expérience professionnelle d’au moins 3 ans dans le domaine du Commerce. 
  Dynamisme, sens de la communication et de l’argumentation exigés. 
 

Durée de formation : 1 150  Heures de formation en centre,  

630 Heures de formation en entreprise, soit  18 semaines 
 

     de Mai 2011 à Juin 2012 à raison de 35 heures hebdomadaires. 
  
Méthode pédagogique : Formation en alternance. 

 

Lieu de formation :  Lycée Henri Brisson – 25, avenue Henri Brisson – 18100 Vierzon 

 

Intervenant(s) :  Formateur(s) ayant une expérience avérée de la formation d’adultes. 

      

Contenu de formation : 

 
 

 
 

Enseignement professionnel : 
 Techniques de vente  

-  Animer 

-  Vendre 

-  Gérer 

 Economie - Droit 

 

 
Enseignement général :  

 Français  

 Anglais 

 Mathématiques appliquées 

 Histoire-Géographie 

 Arts appliqués 

 

 
Techniques de Recherche d’Emploi 

 
Développement durable 

NOUS CONTACTER :  
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